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PERIGEUM CAPITAL
Spécialiste dans les cotations, levées de fonds 
et fusions et acquisitions
LES services d’Advisory Management de Peri-
geum Capital s’articulent autour du corporate 
finance advisory et englobent trois piliers prin-
cipaux. Premièrement, Perigeum Capital accom-
pagne les sociétés désireuses de se faire coter 
à la Bourse de Maurice, agissant en qualité de 
listing sponsor pour leur cotation et les assis-
tant dans leurs obligations post-introduction en 
Bourse. Deuxièmement, l’entreprise propose des 
services de conseil en matière de levée de fonds 
(equity et debt), de restructuration d’entreprises, 
ainsi que des analyses approfondies comprenant 
la valorisation d’entreprises, l’élaboration de 
plans d’affaires et la production de rapports sur 
mesure. Enfin, elle intervient activement dans 
les opérations de fusions-acquisitions (Mergers 
& Acquisitions) et les transactions/deals spé-
cifiques, que ce soit au niveau local ou régional, 
voire international.

«Notre clientèle est diversifiée, incluant aussi 
bien des entreprises mauriciennes qu’internatio-
nales en quête de nos services, suite à la visibilité 
accrue dont nous avons bénéficié au cours de ces 
dernières années. Nous comptons notamment par-
mi nos clients de nombreuses sociétés internatio-
nales opérant dans le secteur du Global Business, 
auxquelles nous offrons une gamme complète des 
services précédemment mentionnés», souligne 
Shamin A. Sookia, Managing Director de Peri-
geum Capital.

Le savoir-faire et l’expérience de Perigeum 
Capital acquise au fil des années leur ont permis 
de s’adapter aux différents changements inter-
venus au niveau des entreprises, tant locales 
qu’internationales, particulièrement dans un 
monde où le paysage entrepreneurial et éco-
nomique est relativement très dynamique. La 
récente crise sanitaire liée à la Covid-19 illustre 
parfaitement leur capacité à apporter une valeur 
ajoutée significative aux entreprises en période 
de crise. En effet, face à la volatilité des marchés, 
de Perigeum Capital a accompagné ses clients 
et trouvé des solutions pour les entreprises 
confrontées à des difficultés de restructuration 
de la dette ou encore proposé des stratégies al-
ternatives leur permettant de réduire ou d’épon-
ger leurs coûts.

«Bien que nos équipes s’efforcent constam-
ment de concevoir des solutions innovantes et 
des alternatives adaptées pour nos clients, nous 

sommes pleinement conscients que notre exper-
tise ne saurait se circonscrire à notre seul champ 
de connaissances. Nous reconnaissons la nécessité 
d’élargir continuellement nos horizons en termes de 
savoir, d’expertise et de professionnalisme au-delà 
de nos domaines d’intervention habituels. Nous ti-
rons parti de nos missions à l’étranger pour acquérir 
une perspective globale et des échanges fructueux 
avec nos homologues opérant dans diverses juridic-
tions. Nous accordons une importance capitale à la 
formation continue de nos collaborateurs, les tenant 
ainsi à la pointe des évolutions du monde des af-
faires», explique Shamin A. Sookia.

S’agissant du rôle que joue Perigeum Capital 
dans le secteur de la conformité, en particulier 
dans le cadre de l’expansion internationale ou 

de l’entrée sur de nouveaux marchés, Shamin A. 
Sookia précise qu’en tant qu’entité régulée par la 
Financial Services Commission (FSC), Perigeum 
Capital est tenue d’appliquer des procédures ri-
goureuses de vérification pour tous ses clients 
potentiels, et l’entreprise traite ces informations 
avec toute la rigueur et la confidentialité re-
quises. À cet effet, elle a une équipe interne dé-
diée à la conformité et le travail s’effectue de fa-
çon professionnelle, que ce soit pour des clients 
locaux ou internationaux. Cependant, lorsqu’il 
s’agit de clients potentiels opérant à l’étranger, 
leurs équipes doivent certainement approfondir 
leurs recherches et vérifications, allant jusqu’à 
mener des investigations transfrontalières dans 
les pays respectifs, soit par le biais d’intermé-
diaires, soit par d’autres moyens.

«La nature même de notre activité implique 
que nous sommes engagés dans la fourniture de 
services de conseil stratégiques, souvent liés à la 
stratégie même des entreprises, c’est-à-dire en 
amont de la chaîne de prise de décisions. Bien que 
de nombreuses entreprises puissent sembler simi-
laires, il serait erroné d’adopter une approche géné-
rique dans tous les cas. Certes, il existe un besoin de 
prodiguer des conseils applicables aux entreprises 
dont les opérations sont similaires, mais il faut gar-
der à l’esprit que chaque entreprise est unique. Ainsi, 
notre approche se doit d’être ciblée, tout en prenant 
en considération les caractéristiques et les spécifici-
tés de chaque entreprise. Pour ce faire, l’intelligence 
artificielle aidant certainement, nous disposons d’un 
large éventail d’outils et de solutions que nous pou-
vons utiliser, et qui sont d’ailleurs taillés sur mesure 
au cas par cas», fait ressortir Shamin A. Sookia.

Perigeum Capital est guidée par le souci 
de bien jauger, puis de calibrer l’étendue de ses 
prestations respectives pour chaque entreprise 
qu’elle accompagne. Et cela, elle le fait de ma-
nière cohérente tout en essayant de résoudre 
leurs problèmes spécifiques, qu’ils soient d’ordre 
stratégique, tactique ou même opérationnel. Par 
exemple, Perigeum Capital traite des problèmes 
récurrents auxquels font face les entreprises, 
comme le maintien de l’équilibre de la dette par 
rapport au capital propre (equity) ou même la 
gestion de cash-flow, qui, si elle n’est pas maî-
trisée à temps, pourrait engendrer une cascade 
de perturbations au sein de l’entreprise, voire 
menacer sa survie.
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